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Москва – 2025


ПРОГРАММА ПОВЫШЕНИЯ КВАЛИФИКАЦИИ 
«Фандрайзинг - привлечение инвестиций в 2026 году: от идеи до сделки» 

Общая характеристика программы 
Цель программы - формирование компетенции, необходимой для процесса поиска инвестиций в бизнесы на любых стадиях развития.

Наименование профессионального стандарта, используемого при разработке дополнительной профессиональной программы: 
Профессиональный стандарт "Специалист по работе с инвестиционными проектами". ПРИКАЗ от 23 сентября 2024 г. N 497н, утвержденный приказом Министерством труда и социальной защиты Российской Федерации.

Перечень профессиональных компетенций:
A/01.6 - Разработка инвестиционного проекта, A/02.6 - Проведение аналитического этапа экспертизы инвестиционного проекта, B/01.7 - Управление эффективностью инвестиционного проекта, B/02.07 - Управление коммуникациями инвестиционного проекта, B/03.7 - Управление рисками инвестиционного проекта, B/04.7 - Управление сроками и контроль реализации инвестиционного проекта

Планируемые результаты обучения по программе
По итогам освоения программы слушатели должны:

Знать:
· без каких документов идти к инвестору нет смысла
· из чего должна состоять инвестиционная презентация, чтобы ее прочитали.
· какие типы инвесторов и инвестиционных сделок бывают и в чём их принципиальное отличие
· где найти информацию об инвесторах
· виды инвестиционных сделок
· что такое NDA

Уметь:
· - разговаривать с инвестором на его языке и на что нужно обращать внимание 
· - проводить предварительную оценку своей компании
· - отвечать на вопросы инвесторов
· 
Владеть:
- навыком подготовки переговоров и писем так, чтобы инвестор их прочитал
- навыком подготовки инвестиционных презентаций и тизеров
- навыком разработки финансовых моделей
- навыком формулировки бизнес-моделей
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УЧЕБНЫЙ ПЛАН
программы повышения квалификации 
«Фандрайзинг - привлечение инвестиций в 2026 году: от идеи до сделки»  

	Требования к уровню образования слушателей
	лица, имеющие среднее профессиональное и (или) высшее образование

	Категория слушателей
	Руководители, топ-менеджеры, предприниматели, владельцы малого и среднего бизнеса, менеджеры по привлечению инвестиций

	Срок освоения программы
	16  часов, 2 недели

	Форма обучения
	Очно-заочная, с применением дистанционных образовательных технологий и электронного обучения

	Режим занятий     
	2 часа в день



[bookmark: _heading=h.mmupl1neb269]

	№№ п/п
	Наименование 
дисциплины, модуля
	Всего часов трудоемкости
	В том числе
	Форма контроля

	
	
	
	Контактная работа[footnoteRef:1] [1:  С применением электронного обучения и дистанционных образовательных технологий] 

	Самостоятельная работа*
	

	
	
	
	Всего, часов 
	из них
	
	

	
	
	
	
	Лекции
	Практические занятия
	
	

	1
	Тема 1. Введение, цели инвестиций, как правильно определить сумму и доли.

Нужны ли вам инвестиции? Определяемся с целями
Как правильно определить сумму инвестиций, которая вам нужна 
Как определить долю, которую вы можете отдать за инвестиции в проект, чтобы она была интересна и вам и инвестору

	4
	2
	2
	0
	2
	

	2
	Тема 2. Погружение в тематику
Виды инвесторов и цели, которые они преследуют
Стадии инвестирования и соответствие вашим целям
Виды инвестиционных сделок: cash-in, cash-out, конвертируемый займ и др.
Основные стадии подготовки. Документы, которые обязательно должны быть у вас перед тем, как начать поиск инвестора.

	2
	2
	2
	0
	0
	

	3
	Тема 3. Основные стадии подготовки.

Документы, которые обязательно должны быть у вас перед тем, как начать поиск инвестора.

Инвестиционный тизер: что это такое?

Инвестиционная презентация: разбираем классическую структуру, которая понятна любому инвестору

Предложение для инвестора: "продаем" ему перспективы исходя из его ожиданий

Оценка рынка: как оценить рынок, на котором вы работаете. Что и где искать. Индекс CAGR.

Юнит-экономика: как доказать инвестору, что ваш продукт может быть прибылен в разных сценариях.

Финансовая модель: как она выглядит, обязательные разделы и данные.

Оценка компании: сколько стоит ваша доля и почему. Разговариваем с инвестором на языке цифр. Разбираем основные подходы к оценке.
	6
	4
	2
	2
	2
	

	4
	Тема 4. Поиск и общение с инвестором
Сбор информации из публичных источников: что ищем и на что обращаем внимание
Пишем сообщение потенциальному инвестору: какие письма читают, а какие отправляются в корзину? Как лучше писать в социальных сетях?
Как лучше систематизировать поиск с помощью бесплатных диджитал-инструментов
Какие вопросы нужно обязательно задавать потенциальному инвестору?
Какие вопросы инвестор обязательно задаст вам?
Самые распространенные ошибки предпринимателей при общении с инвесторами
Инсайты и дополнения

	2
	2
	2
	0
	0
	

	9
	Всего:
	14
	10
	8
	0
	4
	

	10
	Итоговая аттестация
	2
	0
	0
	0
	2
	Зачет в форме тестирования

	11
	Общая трудоемкость программы:
	16
	10
	8
	2
	
6

	



Разработчики программы: 
Игорь Ерёмин, российский ТОП-менеджер и предприниматель. Провел десятки встреч с инвесторами по всему миру с целью привлечения инвестиций с проекты, связанные с мобильной рекламой, телемедициной, интернет-торговлей, астрологией и др. сферами. Результатами переговоров стали более $1,5 млн. привлеченных средств. Первые инвестиц﻿ии в собственный проект самостоятельно привлек от самого известного в России бизнес-ангела Игоря Рябенького (фонд Altair Capital). Сам являлся инвестором с успешным exit в международном стартапе 3D-look (оценка на декабрь 2021 года - $100 млн.), который стал призером LVMH Innovation Award — премия французской корпорации LVMH (принадлежит Бернарду Арно, одному из самых богатых людей в мире).


Директор института делового                                                                   С.Г. Алябьева 
администрирования и бизнеса
8

« ____ » ____________ 2025  г.
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Календарный учебный график  
программы повышения квалификации
«Фандрайзинг - привлечение инвестиций в 2026 году: от идеи до сделки» 
Срок освоения программы – 16 час.          
Продолжительность обучения – 2 недели
Форма обучения – очно-заочная, с применением дистанционных образовательных технологий

	№
п\п
	Наименование дисциплин (модулей), тем
	1 неделя
	2 неделя
	КР
	СР
	С
	ПА
	ИА
	Всего

	1
	Тема 1. Введение, цели инвестиций, как правильно определить сумму и доли.
	4
	
	
	2
	
	
	
	4

	2
	Тема 2. Погружение в тематику
	2
	
	
	0
	
	
	
	2

	3
	Тема 3. Основные стадии подготовки.
	4
	2
	
	2
	
	
	
	6

	4
	Тема 4. Поиск и общение с инвестором
	
	2
	
	0
	
	
	
	2

	5
	Итоговая аттестация
	
	2
	
	2
	
	
	2
	2

	6
	Итого
	10
	6
	
	6
	
	
	
	16



	
	Директор института делового администрирования и бизнеса

	
	С. Г. Алябьева

	« ____ » ____________ 2025 г.
	
	



Условные обозначения: КР – контактная работа; СР – самостоятельная работа; ПА – промежуточная аттестация; С – стажировка; ИА – итоговая аттестация, П- практика
 

Содержание тем 

	Тема 1. Введение, цели инвестиций, как правильно определить сумму и доли.

Нужны ли вам инвестиции? Определяемся с целями
Как правильно определить сумму инвестиций, которая вам нужна 
Как определить долю, которую вы можете отдать за инвестиции в проект, чтобы она была интересна и вам и инвестору

Тема 2. Погружение в тематику
Виды инвесторов и цели, которые они преследуют
Стадии инвестирования и соответствие вашим целям
Виды инвестиционных сделок: cash-in, cash-out, конвертируемый займ и др.
Основные стадии подготовки. Документы, которые обязательно должны быть у вас перед тем, как начать поиск инвестора.

Тема 3. Основные стадии подготовки.

Документы, которые обязательно должны быть у вас перед тем, как начать поиск инвестора.

Инвестиционный тизер: что это такое?

Инвестиционная презентация: разбираем классическую структуру, которая понятна любому инвестору

Предложение для инвестора: "продаем" ему перспективы исходя из его ожиданий

Оценка рынка: как оценить рынок, на котором вы работаете. Что и где искать. Индекс CAGR.

Юнит-экономика: как доказать инвестору, что ваш продукт может быть прибылен в разных сценариях.

Финансовая модель: как она выглядит, обязательные разделы и данные.

Оценка компании: сколько стоит ваша доля и почему. Разговариваем с инвестором на языке цифр. Разбираем основные подходы к оценке.

Тема 4. Поиск и общение с инвестором
Сбор информации из публичных источников: что ищем и на что обращаем внимание
Пишем сообщение потенциальному инвестору: какие письма читают, а какие отправляются в корзину? Как лучше писать в социальных сетях?
Как лучше систематизировать поиск с помощью бесплатных диджитал-инструментов
Какие вопросы нужно обязательно задавать потенциальному инвестору?
Какие вопросы инвестор обязательно задаст вам?
Самые распространенные ошибки предпринимателей при общении с инвесторами
Инсайты и дополнения

 

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	



Содержание практических занятий
	№ темы
	Наименование (содержание) темы, по которой предусмотрено практическое занятие 
	Формы и методы проведения

	1
	Подготовка инвестиционной презентации и тизера
	Выполнение практических заданий, обмен опытом

	2
	Подготовка финансовой модели
	[bookmark: _heading=h.cgv65k4f7ynq]Выполнение практических заданий, обмен опытом




[bookmark: _heading=h.7mmfog80t67n]Организационно-педагогические условия реализации программы повышения квалификации «Фандрайзинг - привлечение инвестиций в 2026 году: от идеи до сделки» 

1. Материально-технические условия, необходимые для осуществления образовательного процесса
Материально-технические условия соответствуют действующим санитарным и противопожарным правилам и нормам.
При проведении учебных занятий с применением дистанционных образовательных технологий (ДОТ) у слушателя должен быть персональный компьютер, оснащенный аудиоколонками, с доступом в сеть интернет и установленным видеоплеером, способным воспроизводить видео файлы.

	Электронные информационные ресурсы
	Вид
занятий
	Наименование оборудования,
программного обеспечения

	Система дистанционного обучения, система видеоконференцсвязи 
	Лекции
Практические занятия

	Компьютер, подключенный к сети Интернет; интернет-браузер; ZOOM



Примечание. В случае проведения учебных занятий с применением электронного обучения (ЭО) и дистанционных образовательных технологий (ДОТ) у слушателя должен быть персональный компьютер, оснащенный аудиоколонками, с доступом в сеть интернет и установленным видеоплеером, способным воспроизводить видеофайлы.
2. Перечень информационных технологий и учебно-методическим условий, используемых при осуществлении образовательного процесса
При проведении занятий с применением ЭО и ДОТ проведение вебинаров для слушателей осуществляется в удаленном доступе. Преподавателями используются компьютерные презентации, работа в чате, индивидуальное консультирование слушателей.
Условия для функционирования электронной информационно-образовательной среды
	Электронные
информационные ресурсы
	Вид
Занятий
	Наименование оборудования,
программного обеспечения

	Система дистанционного обучения, система видеоконференцсвязи 
	Итоговая аттестация
	Компьютер, подключенный к сети Интернет; интернет-браузер; Прикладные программы для просмотра текстовых и видеоматериалов



3. Организация образовательного процесса
В образовательном процессе используются разнообразные формы работы со слушателями. 
· лекция (видеолекция) с мультимедийным сопровождением по наиболее сложным вопросам программы;
· лекция-вебинар с использованием современных технических средств обучения;
· тестирование - метод оценки знаний, умений, навыков обучающихся и др.
Обучение проводится, в том числе с использованием ЭО и ДОТ, реализуемых посредством информационно-телекоммуникационных сетей при опосредованном взаимодействии слушателей и педагогических работников. 
В процессе обучения слушатели обеспечиваются необходимыми для эффективного прохождения обучения учебно-методическими материалами и информационными ресурсами в объеме изучаемого курса, которые могут быть объединены в учебно-методический комплекс. Материалы учебно-методического комплекса доводятся до всех слушателей курса. 
Итоговая аттестация проводится на образовательном портале Финансового университета посредством информационно-телекоммуникационных сетей.


Описание системы оценки качества освоения программы 

В систему оценки качества освоения программы повышения квалификации «Фандрайзинг - привлечение инвестиций в 2026 году: от идеи до сделки» входят:
1. Текущий контроль – выполнение практического задания по теме 3.
Подготовка инвестиционной презентации и тизера
2. Итоговая аттестация – зачет в форме тестирования.
Итоговая аттестация слушателей по программе повышения квалификации предусматривает проведение зачета в форме тестирования. Зачет в форме тестирования является обязательным и заключительным этапом освоения программы.
[bookmark: _heading=h.8xzg048ali2r]Примеры тестовых заданий для итоговой аттестации: 
Вопрос: 1. Какой принцип оценки компании можно применять в процессе поиска инвестиций?
   а) EBITDA + мультипликатор
   б) Метод дисконтированного денежного потока
   в) Оценка согласно планируемой доле рынка
   г) Все вышеперечисленное
   **Правильный ответ:**    г) Все вышеперечисленное
2. Какой тип инвестора больше подходит для начинающего стартапа без выручки?
   а) Бизнес-ангел
   б) Венчурный фонд
   в) Институциональный инвестор
   **Правильный ответ:**   а) Бизнес-ангел
Порядок проведения: тестирование проводится с личного компьютера, 30 тестовых вопросов, которые соответствуют темам, рассмотренным в рамках всей учебной программы, количество попыток – 3. Для получения зачета необходимо правильно ответить не менее чем на 24 тестовых вопросов в любой попытке.
Слушателям, которые успешно прошли итоговую аттестацию выдается удостоверение о повышении квалификации Финансового университета при Правительстве Российской Федерации.
	Директор института делового администрирования и бизнеса
	        С.Г. Алябьева






Лист информации о разработке и актуализации 
программы повышения квалификации
                                   (вид дополнительной профессиональной программы)
«Фандрайзинг - привлечение инвестиций в 2026 году: от идеи до сделки» 
16 ак. часов
(название дополнительной профессиональной программы, общая трудоемкость программы)


	№ п/п
	Разработка/ актуализация программы
	Дата и номер протокола рассмотрения программы на НМС СП/ совете кафедры/
Ученом совете филиала
	Дата и номер протокола рассмотрения программы на Экспертном совете по качеству ДО 
(при наличии)
	Дата и номер протокола утверждения программы на Ученом совете институтов и школ ДПО
	Подпись руководителя структурного подразделения, реализующего программу 

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1
	Разработка программы
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	2
	Актуализация программы
	
	
	
	






	Директор института делового администрирования и бизнеса
	
	С.Г. Алябьева
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